
行銷活動計劃書

分會行銷是推廣分會的最終方式，  
分享您所做的傑出工作來吸引新會員。  
傑出的分會行銷之關鍵是精心策劃行銷活動。 

 
此計劃書旨在幫助您了解行銷活動的基本要素， 

以及這些要素如何共同合作幫助您取得最佳的成果。



1.描述貴分會服務方案及其目的。

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

2.您的服務方案日期為何？

                                                                                                                                                                                       

3.您希望行銷達成什麼？

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

4.您希望透過行銷來觸及哪些人？

	 潛在的新會員
	 捐款人
	 社區領導人

	 其他                                                                                                                                                                                       

5.您行銷活動的基調為何？ 

	  熱情、有吸引力、對話式（「我們迫不及待想見到您 — 請來我們的展位打招
呼。」）

	  充滿活力且充滿樂趣（「您如何進行環保？站起來，大聲說並分享我們的 
環保服務！」）

	  專業（「加入我們的下一個方案，看看您能如何對社區產生影響。」） 
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6.哪些關鍵訊息能幫助您吸引受眾的注意力，並激勵他們採取行動？ 

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

                                                                                                                                                                                       

備註： 請確保您的關鍵訊息適合您的目標受眾。

行銷管道和策略

了解您將如何行銷及將使用哪些資料是能幫助您策劃精
彩的行銷活動之重要步驟。使用第5頁的表格 來規劃您的
行銷活動。我們已提供 一些範例來展現如何使用此表格
並給您的管道和策略一些啟發。

備註： 在制定計劃時， 請務必考慮到您活動前的行銷、活動
中的行銷和活動後的行銷。

備註： 在制定行銷策略時， 請務必使用正確的標識和標誌。不
知道您是否使用正確？您可上 lionsclubs.org/logos 確
認。
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u行銷要訣：

• 活動前的行銷：吸引人們參加您的行銷活動。
•  活動中的行銷：您在活動中向人們提供的行銷資料，鼓勵他們加入貴分會

或參與您的服務方案。
•  活動後的行銷：後續行銷溝通以繼續使非會員參與，並鼓勵參與支持貴分

會。

管道：以下是一些您能有效宣傳行銷活動的方式：
 • 社交媒體
 • 數位/線上行銷
 • 印刷行銷

策略：以下是一些有效的行銷資料：
 • 社交媒體的發文
 • 傳單或小手冊
 • 新聞稿
 • 電子郵件
 • 宣傳影片
 • 郵件
 • 贈品 
 • 新聞或廣播廣告
 • 廣告牌廣告  
 • 數位廣告

準備好建立您的行銷資料了嗎？請查看行銷很重要網頁上提供的一些實用
工具和資源 。 您會發現從品牌模板和社交媒體圖形到公關工具、資訊影
片等等的一切資源。 

備註：別忘記，精心策劃的行銷活動是贏得Lions International 行銷獎的重要部
分。若您正在申請該獎項，請務必使用此資源來進行您的行銷活動規劃！ 

https://www.lionsclubs.org/zh-hant/resources-for-members/resource-center/club-marketing


管道 策略 主題 日期 負責人 預算

範例
社交媒體

列印

臉書活動

宣傳單

活動資訊

活動資訊

12/3-12/10

12/3-12/10

安娜獅友

比爾師友 

0美元

10美元

活動前

活動中

活動後
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