
獅子會宣傳 LCIF撥款方案的指南

恭喜! 您已收到撥款，並在為您們的服務做準備。 充分利用撥款的一個重要步驟，是讓社區
了解到您們的影響力！ 宣傳您們的服務在幾個方面都有益處：

n	 展示獅子會對社區的影響

n	 幫助在社區中傳播有關需求的信息

n	 激勵他人為該志業採取行動

n	 還有一個額外的好處…… 附帶高分辨率的圖像、影片的完整撥款報告，受惠者感言
可以在 LCIF 的全球性專題文章、部落格和其他通訊中分享！



查看示例

以下是宣傳您的方案的幾個不
同方式以及如何進行的步驟。 

方案開始之前

新聞稿 – 向新聞媒體提供某個特定問題的訊息之官方聲明

讓社區確切知道您的方案將要做什麼。 撰寫新聞稿，然後分發給當地報紙、廣播電台、電視新聞台或社區公告。 
新聞稿通常本質上是信息性的，並且引起讀者的濃厚興趣。 那您怎麼做呢？

n	 記住基本原則:
•	 您們是誰? 描述您的分會、區或複合區
•	 您們在做什麼? 説明該方案 
•	 在哪裡進行? 列出社區合作夥伴的位置或名稱
•	 什麼時候進行? 提供日期和時間
•	 為什麼你在做? 描述您要解決的需求
•	 如何能完成這個項目? 提及 LCIF 提供的資金！

n	 增添分會或受惠者的直接引語，可提供更多背景信息並引起興趣！

使用此新聞發布模板可以幫助您入門： 下載模板

臉書登貼 （或任何其他社交媒體帖子）

對於方案前的社交帖子，您希望喚起情感並提供資訊，以交流您在社區中所做的事情。 那您怎麼做呢？
n	 清楚說明獅子會為何選擇此方案。
n	 有關該問題的數據資料有助於說明社區內部的需求。
n	 附上醒目的獅友為社區服務的照片或該方案將解決的問題的帖子會比較有吸引力。
n	 列出該方案的組織和贊助者（獅友和 LCIF）。

查看示例

注意: 鼓勵其他獅友、分會、區及複合區轉貼或「分享」社交媒體帖子以傳播訊息。



在方案期間

照相

照片提供了對方案的個人見解，並使您的故事栩栩如生。 一張有力的照片可以喚起人們的情感或講述一個故事， 
而無需標題。 那您怎麼做呢？

n	 檢查基礎知識： 
•	 燈光: 主體的光線要充足且清晰。 如果有強光源，請確保您不要對著光源方向拍攝，否則被攝物體會很暗。
•	 對焦: 調整相機設置，將焦點對準主體。 
•	 佈局: 確保主體對象完全在框内。 確保您可以看到誰在那裡，他們在做什麼。 
•	 解析度: 專業相機是最好的，但是大多數新型手機也有足夠的相機功能。
•	 講故事: 在這個方案中，您可以捕捉到貴分會的什麼獨特之處？ 您的社區?
•	 主體: 拍到獅友在行動或受惠者的照片是最好的。 

n	 一張沒有效果的照片是某人在標牌前手持支票的模糊照片，或一張單獨拍到設備的照片。
n	 一張引人注目的照片是明亮、清晰、有重點的照片，顯示了獅友在方案中積極採取行動。  查看示例

注意: 確保您具有拍攝該照片的權限。 對於兒童，您需要他們的監護人簽署同意書。  下載表格

影片

像照片一樣，影片為方案賦予了生命。 對於有大量獅友從事義工或受惠者積極接受服務的方案，攝錄影片是個不錯的
選擇。 精彩的影片可以捕捉到實時的情感和方案的活力。 那您怎麼做呢？

n	 請記住以下基本知識： 
•	 查看拍攝的提示；這對影片也很重要。
•	 平穩握住攝像機。 如果需要，請使用三腳架或其他設備。
•	 確保攝像機的音訊沒有被蓋住。 保護攝像機免受風吹，並確保麥克風在嘈雜的環境中對準被攝對象。

n	 一個沒有效果的影片是搖晃的影像、光線和音訊都很差，而且沒有特別對焦任何東西。
n	 一個引人入勝的影片著重於某個動作、人物或事物，且畫面清晰、燈光明亮、聲音清楚。示例:  查看影片

注意: 確保您具有拍攝權限。 對於兒童，您需要他們的監護人簽署同意書。  下載同意書



呼籲行動的臉書帖子 （或任何其他社交媒體帖子）
呼籲行動 – 為了達到期望的結果或解決問題而做某事的請求

對於方案結束後的社交帖子，您想要喚起情感，以增加呼籲行動獲得成功的機會。 引人入勝的帖子將包括獅友為他們
的社區服務的明亮照片、方案的説明，以及組織和贊助該方案的人（獅友和 LCIF）。 那您怎麼做呢？

n	 使用您的照片、影片和感言！ 
n	 對任何其他團體、義工或個人使用標簽，以廣爲告知。
n	 確保您的呼籲行動用語清晰。 
n	 好的呼籲行動用語：

• 「 請到 lcif.org 了解我們基金會的更多資訊 」
• 「 如果您想了解 XXX獅子會的更多訊息，請致電 X。 」
•	 更多例子  

方案結束後

感言 – 一個人的書面或口頭陳述 

個人感言可吸引人們的注意力，並讓讀者知道您的方案如何影響社區。 第一人稱引用可以增強故事的趣味性，為方案帶
來能見度，及捕捉情感和影響力。 那您怎麼做呢？

n	 記住基本原則: 
•	 主體: 那些負責人或有權限的人員可以使您的方案更有效。 那些受惠者或完成服務的獅友可以捕捉當天的感動。 
•	 傾聽: 在方案進行期間，請聽別人說什麼。 最好的引語在隨意中出現。 也許是受惠者在陳述該方案對他們有多大

幫助。 如果您聽到有意思的話語，請詢問是否可以引用這些話。
•	 詢問: 如果您沒有聽到太多談話，請找到感興趣的人，然後簡單地詢問他們是否願意回答幾個問題。 找到感興趣

的人後，提出幾個開放式問題，並詢問是否可以在某篇文章中引用這些話。 
n	 一個沒有效果的問題是一個是與否的問題，不會激起細節或情感。
n	 一個引人入勝的問題是開放式的，且讓受訪者可以激發情緒並提供細節的。 

詢問的問題類型：
•	 您今天的經歷如何？ 
•	 您是如何參與到獅子會的？
•	 這個方案之前，您的生活是什麼樣的？
•	 您為什麼參與這個方案？
•	 這個方案解決了什麽問題嗎？ 舉個例子？

注意: 總是記得獲取他們的名字及他們與該方案的關係。 
n	 好的感言：

•	 六年級男孩約翰說：「我現在可以看到一切了，在戴上眼鏡之前，我不知道錯過了多少東西！」
 更多例子
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