
狮子会宣传 LCIF拨款方案的指南

恭喜! 您已收到拨款，并在为您们的服务做准备。 充分利用拨款的一个重要步骤，
是让社区了解到您们的影响力！ 宣传您们的服务在几个方面都有益处：

n	 展示狮子会对社区的影响

n	 帮助在社区中传播有关需求的信息

n	 激励他人为该志业采取行动

n	 还有一个额外的好处…… 附带高分辨率的图像、影片的完整拨款报告， 
受惠者感言可以在 LCIF 的全球性专题文章、博客和其他通讯中分享！



查看示例

以下是宣传您的方案的几个不
同方式以及如何进行的步骤。 

方案开始之前

新闻稿 – 向新闻媒体提供某个特定问题的信息之官方声明

让社区确切知道您的方案将要做什么。 撰写新闻稿，然后分发给当地报纸、广播电台、电视新闻台或社区公告。 
新闻稿通常本质上是信息性的，并且引起读者的浓厚兴趣。 那您怎么做呢？

n	 记住基本原则:
•	 您们是谁? 描述您的分会、区或复合区
•	 您们在做什么？ 说明该方案 
•	 在哪里进行？ 列出社区合作伙伴的位置或名称
•	 什么时候进行？ 提供日期和时间
•	 為什麼你在做？ 描述您要解决的需求
•	 如何能完成这个项目？ 提及 LCIF 提供的资金！

n	 增添分会或受惠者的直接引语，可提供更多背景信息并引起兴趣！

使用此新闻发布模板可以帮助您入门： 下载模板

脸书登贴 （或任何其他社交媒体帖子）

对于方案前的社交帖子，您希望唤起情感并提供信息，以交流您在社区中所做的事情。 那您怎么做呢？

n	 清楚说明狮子会为何选择此方案。

n	 有关该问题的数据资料有助于说明社区内部的需求。

n	 附上醒目的狮友为社区服务的照片或该方案将解决的问题的帖子会比较有吸引力。

n	 列出该方案的组织和赞助者（狮友和 LCIF）。
查看示例

注意: 鼓励其他狮友、分会、区及复合区转贴或 “分享” 社交媒体帖子以传播信息。



在方案期间

照相

照片提供了对方案的个人见解，并使您的故事栩栩如生。 一张有力的照片可以唤起人们的情感或讲述一个故事， 
而无需标题。 那您怎么做呢？

n	 检查基础知识： 
•	 灯光: 主体的光线要充足且清晰。 如果有强光源，请确保您不要对着光源方向拍摄，否则被摄物体会很暗。
•	 对焦: 调整相机设置，将焦点对准主体。 
•	 布局: 确保主体对象完全在框内。 确保您可以看到谁在那里，他们在做什么。 
•	 分辨率: 专业相机是最好的，但是大多数新型手机也有足够的相机功能。
•	 讲故事: 在这个方案中，您可以捕捉到贵分会的什么独特之处？ 您的社区?
•	 主体: 拍到狮友在行动或受惠者的照片是最好的。 

n	 一张没有效果的照片是某人在标牌前手持支票的模糊照片，或一张单独拍到设备的照片。

n	 一张引人注目的照片是明亮、清晰、有重点的照片，显示了狮友在方案中积极采取行动。  查看示例

注意: 确保您具有拍摄该照片的权限。 对于儿童，您需要他们的监护人签署同意书。  下载表格

影片

像照片一样，影片为方案赋予了生命。对于有大量狮友从事义工或受惠者积极接受服务的方案，摄录像片是个不错的
选择。 精彩的影片可以捕捉到实时的情感和方案的活力。 那您怎么做呢？

n	 请记住以下基本知识： 
•	 查看拍摄的提示；这对影片也很重要。
•	 平稳握住摄像机。 如果需要，请使用三脚架或其他设备。
•	 确保摄像机的音讯没有被盖住。 保护摄像机免受风吹，并确保麦克风在嘈杂的环境中对准被摄对象。

n	 一个没有效果的影片是摇晃的影像、光线和音频都很差，而且没有特别对焦任何东西。

n	 一个引人入胜的影片着重于某个动作、人物或事物，且画面清晰、灯光明亮、声音清楚。 示例:  查看影片

注意: 确保您具有拍摄权限。 对于儿童，您需要他们的监护人签署同意书。  下载同意书



呼吁行动的脸书帖子 （或任何其他社交媒体帖子）
呼吁行动 – 为了达到期望的结果或解决问题而做某事的请求

对于方案结束后的社交帖子，您想要唤起情感，以增加呼吁行动获得成功的机会。 引人入胜的帖子将包括狮友为他们
的社区服务的明亮照片、方案的说明，以及组织和赞助该方案的人（狮友和 LCIF）。 那您怎么做呢？

n	 使用您的照片、影片和感言！ 

n	 对任何其他团体、义工或个人使用标签，以广为告知。

n	 确保您的呼吁行动用语清晰。 

n	 好的呼吁行动用语：
• “请到 lcif.org 了解我们基金会的更多信息”
• “如果您想了解 XXX狮子会的更多信息，请致电 X。”
•	 更多例子  

方案结束后

感言 – 一个人的书面或口头陈述 

个人感言可吸引人们的注意力，并让读者知道您的方案如何影响社区。 第一人称引用可以增强故事的趣味性，为方案带
来能见度，及捕捉情感和影响力。 那您怎么做呢？

n	 记住基本原则: 
•	 主体: 那些负责人或有权限的人员可以使您的方案更有效。 那些受惠者或完成服务的狮友可以捕捉当天的感动。 
•	 倾听: 在方案进行期间，请听别人说什么。 最好的引语在随意中出现。 也许是受惠者在陈述该方案对他们有多大

帮助。 如果您听到有意思的话语，请询问是否可以引用这些话。
•	 询问: 如果您没有听到太多谈话，请找到感兴趣的人，然后简单地询问他们是否愿意回答几个问题。 找到感兴趣

的人后，提出几个开放式问题，并询问是否可以在某篇文章中引用这些话。 

n	 一个没有效果的问题是一个是与否的问题，不会激起细节或情感。

n	 一个引人入胜的问题是开放式的，且让受访者可以激发情绪并提供细节的。 

询问的问题类型：
•	 您今天的经历如何？ 
•	 您是如何参与到狮子会的？
•	 这个方案之前，您的生活是什么样的？
•	 您为什么参与这个方案？
•	 这个方案解决了什么问题吗？ 举个例子？

注意: 总是记得获取他们的名字及他们与该方案的关系。 

n	 好的感言：
• 六年级男孩约翰说：“我现在可以看到一切了，在戴上眼镜之前，我不知道错过了多少东西！”
 更多例子
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