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Utveckla lokala partnerskap

Lion- och leomedlemmar vet att vi kan uppna mer nér vi arbetar tillsammans. Det &r
darfér samarbete med likasinnade organisationer i ditt samhélle ar ett utméarkt satt
att 6ka synligheten, rackvidden och kvaliteten av dina serviceprojekt. Denna guide
hjélper dig att férbereda din klubb fér ett partnerskap, samt identifiera och kontakta
potentiella partners.

Snapbiakia

Vad ar ett partnerskap?

» En grupp organisationer som delar ett gemensamt intresse och som samtycker till att arbeta
tillsammans mot ett gemensamt mal

Varfor ska vi samarbeta med en annan organisation?
» Komplettera din klubbs styrka och fyll kapacitetsgap
» Bidra ytterligare tillgadngar och kunskaper som foérbattrar dina serviceprojekt
» Fungera som en lagkamrat for att forespraka gemensamma mal

Vem kan vi samarbeta med?
» Frivilligorganisationer
» Privata foretag

» Regeringsorgan

Tecken pa en bra partner Tecken pa att du ska vara forsiktig
Gemensamma mal och varden Mal och varderingar som inte stammer Overens
Kompetens som komplement till partnerskap Oklara bidrag till partnerskapet
Stark kommunikationsférmaga; lyhérd Svaérighet att kommunicera, svarar inte
Entusiastisk om frivilligarbete/service Brist pa entusiasm och motivation
Vilorganiserad och palitlig Oorganiserad och inkonsekvent
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AKTIVITET 1

Vad vill vi fa ut av en partner?

Det basta sattet att komma igang ar att bestamma vad du vill fa ut av en partner. Behovsbedémning
av lion- och leoklubben och samhéllet (CCNA) kan vara ett anvandbart verktyg for att faststélla ditt
samhalles behov och tillfélle till service, liksom klubbens styrkor och omraden som kan férbattras.
Anvand denna resurs som ett forsta steg, vid behov.
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Svara pa viktiga fragor om din klubb med anvandning av arbetsbladet nedan.

1 Klubbens styrkor och omraden for forbattring

Gor en lista dver de styrkor som din klubb Gor en lista 6ver klubbens omraden for
skulle kunna bidra med till en potentiell partner. férbattring.

2 Partnerns bidrag

Vilka fardigheter, tillgangar och/eller resurser behdver var klubb for att starka vara projekt?
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3 Potentiella partners

Finns det nagra serviceleverantorer, som vi talade i aktivitet 3 i CCNA, som kan bidra med dessa
fardigheter, tillgdngar och resurser?

Vilka anknytningar har vara klubbmedlemmar till personer eller organisationer som skulle kunna
bidra till dessa fardigheter, tillgangar och resurser?

Potentiell partner: Kontaktperson:

Kontaktinformation:
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AKTIVITET 2

Ar var klubb redo att kontakta en potentiell partner?

Valj en av de potentiella partners du identifierade i Aktivitet 1 pa féregdende sida.

Potentiell partner:
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Mal for ett potentiellt partnerskap:

Anvand nedanstaende checklista for att avgéra om din klubb ar redo att kontakta denna potentiella partner.

[JJa [Nej Vi vet vad vara styrkor och omraden for férbattring &r som en klubb.

[ [Ja [INej Vi vet vilka typer av serviceprojekt vi skulle vilja genomféra.

[JJa [Nej Vi vet vilka bidrag vi behover fran en potentiell partner, for att gora vara
serviceprojekt battre.

[JJa [Nej Vi vet vilka vad vi kan bidra med till ett potentiellt partnerskap.

[JJa [Nej Vi &r beredda att diskutera gemensamma mal med en potentiell partner.
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Nasta steg

Om din klubb svarade ”ja” pa de flesta uttalanden ovan:
Grattis! Ar du redo att kontakta din potentiella partner. G4 till Aktivitet 3.

Om din klubb svarade ”nej” pa de flesta uttalanden ovan:
Var checklistan svar att svara pa? Om sa ar fallet, 6vervag att omvardera den. Foljande resurser kan
vara ett bra nésta steg i riktning mot att forbereda klubben for ett partnerskap:

Initiativet Klubbkvalitet

Ett strategiskt planeringsverktyg
for att hjalpa klubbarna att téacker &mnen som stracker sig fran
identifiera mojligheter till ————\ konfliktldsning till malsattning till att
forbattring tala offentligt

Lions utbildningscenter
Ett online utbildningscenter som
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AKTIVITET 3

Hur narmar vi oss en potentiell partner?

Nar du har 6vervagt klubbens behov och identifierat en mdjlighet till partnerskap som kan
forbattra ditt samhélle, ska du sdéka kontakta och bérja en konversation.
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Anvand nedanstaende arbetsblad for att planera en konversation med din
potentiella partner.

Konversationsstrategi Anteckningar

Introducera dig sjalv

Forklara varfoér du initierade motet
eller samtalet.

Férklara bakgrunden

Férmedla viktig information om Lions Clubs International och om
din klubb:

» Vilka vi ar
» Din klubbs bakgrund och servicearbete i samhallet

» Din klubbs malsattning for framtiden

Tala om mal och maéjligheter

» Tala om specifika projekt som du skulle vilja
arbeta pa

» Diskutera den effekt ni kan uppna tillsammans och varfér du ar
entusiastisk dver att arbeta med dem som en potentiell partner
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» Erbjud idéer om hur din potentiella partner kommer att gynnas
och/eller kénnas igen till f6ljd av partnerskap

Lyssna och svara

Overvag deras idéer och var beredd att ge mer information om
din klubb, resurser och serviceprojektidéer.

Besluta om nésta steg

» Vem annars bor du tala med?

» Hur gar du vidare?

Anvandning av logotyper och varumarken maste folja lionsklubbens
varumarkespolicy och riktlinjer fér varumérken, som finns i
resurscentret pa Lionsclubs.org

Partnerskap erbjuder ett bra satt att 6ka din inverkan! Nar du samarbetar effektivt
och kommunicerar tydligt, kommer du att kunna uppna gemensamma mal som
gagnar din klubb, din partner och ditt samhalle.

Ett bra partnerskap ar en vinn-vinn-situation.
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