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INFORMACIÓN GENERAL 

Para calificar para el reembolso, debe completarse y enviarse este formulario en los 60 días posteriores a las últimas activi dades, en el 

mismo año fiscal. La fecha límite para los reembolsos es el 30 de junio del mismo año fiscal. El formulario de evaluación final ayuda 

a mantener informada a la Asociación sobre la labor que se está realizando para apoyar el aumento de socios y a medir la efec tividad de 

la subvención de aumento de socios. Hay que tener en cuenta que si no se logran las metas descritas para  clubes nuevos y / o socios 

nuevos, no se reembolsará el monto total. Este informe debe enviarse con la cuenta de gastos final. 

Nombre del administrador 
de la subvención: 

 Fecha del 
informe: 

 

Distrito(s)/Distrito Múltiple 

participante(s): 
 Lugar (estado, provincia, país, etc.):  

Monto original aprobado (USD):  Monto solicitado (USD):  

 

 

 
Meta original: Resultados reales 

Número de socios nuevos reclutados   

Número de socios fundadores reclutados   

Número de clubes constituidos   

 

Nombre del club constituido (si hay más de 6, 
utilice una hoja aparte) 

Número del club constituido Número de socios fundadores 

   

   

   

   

   

   

 
 

PLAN DE ACCIÓN 

Adjunte el plan de acción original, con las evaluaciones y modificaciones realizadas al plan.  

Escriba abajo los comentarios adicionales que desee.  

 
 
 

RESULTADOS DE AUMENTO DE SOCIOS 

Formulario de informe final de la subvención de aumento de socios 
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RESUMEN DE LAS ACTIVIDADES 

¿Quién era el público de destino elegido y cómo abordó dicho público? 

 

¿Cómo se promovieron las actividades? 

 

¿Qué se hizo para fomentar el aumento de socios? 

 

¿Qué herramientas y recursos de la Asociación se utilizaron? Enumerar: 
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¿Se lograron las metas? Explique: 

 

ÉXITOS 

Describa las actividades, métodos, recursos y herramientas que se utilizaron y que funcionaron ef icazmente para 
reclutar socios nuevos. 

 

DESAFÍOS 

Indique las actividades que no tuvieron el éxito esperado y las razones por las cuales la actividad no fue efectiva. 
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ESTADO FINANCIERO 

Relación de gastos: ¿Coincidieron los gastos que se habían previsto con lo que se gastó en las actividades 
relacionadas con el aumento de socios? ¿Por qué sí o por qué no? 

 

CONCLUSIÓN 

Conclusiones o recomendaciones que resultaron de las experiencias adquiridas del proyecto:  

 

 

Envíe el formulario a: 

 Lions Clubs International 

Membership Development Division 

300 W 22nd St 

Oak Brook, IL 60523-8842  EE.UU. 

Teléfono: 630.203.3831 

Correo electrónico: membershipgrants@lionsclubs.org 

mailto:membershipgrants@lionsclubs.org
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