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Medidas: 
Medidas que se sugieren para ayudar al equipo distrital a alcanzar esta meta y crear un plan de acción. 

Revisar y analizar las tendencias actuales de aumento de socios en el distrito. 
1. Hay disponibles informes mensuales de afiliación en línea para poder revisar las tendencias de

5 años, así como informes acumulativos, datos de afiliación familiar y de la mujer, la
evaluación de la situación del distrito y los tipos de clubes especializados que hay en el distrito.

2. Consulte Insights: la aplicación digital más reciente. Use Insights para ver información
pertinente sobre afiliación, servicio, donaciones y clubes.

Preguntas de reflexión: 
 

Usando los recursos arriba listados, responda lo siguiente: 

1. ¿Cuántos clubes nuevos se formaron en el distrito durante el año fiscal 2018-19?
¿Cuál es el promedio de 5 años?

2. ¿Cuántos socios nuevos se dieron de alta en el distrito durante el año fiscal 2018-19?
¿Cuál es el promedio de 5 años?

3. ¿Cuántos socios se dieron de baja en el distrito durante el año fiscal 2018-19?
¿Cuál es el promedio de 5 años?

Preguntas adicionales a considerar: 

• ¿Qué ha hecho su distrito para aumentar el número de socios en los últimos 5 años?
• ¿Qué significa aumento de socios para su distrito? ¿Retención de socios,

reclutamiento, satisfacción de los socios o todo lo anterior?
• ¿Qué oportunidades hay para el aumento de socios en su distrito?
• ¿Quiénes son algunos de los exgobernadores de su distrito que usted podría contactar

para que le indicaran lo que funcionó o no funcionó en el pasado?

Enunciado de meta: 
Para el final del año fiscal 2020-2021, nuestro distrito logrará un aumento de socios 
positivo (alcanzará o superará el número de socios del año pasado). 

Con miras a la preparación para la fijación de las metas distritales para 2020-21, 
trabaje con el equipo distrital para completar los siguientes pasos de acción y obtener 
más información sobre su distrito.  

Una vez que haya completado el Seminario para PVGD / GED en febrero, 
trabajará con el equipo distrital para fijar las metas trimestrales y preparar un 
plan de acción para la meta de aumento de socios que se detalla a 
continuación. Se ofrecerá más información sobre cómo completar el plan de 
acción en la sesión del seminario para PVGD / GED: Lograr las metas. 
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https://mylci.lionsclubs.org/MembershipReport?l=es
http://www8.lionsclubs.org/reports/5YearTrendReport/2019-2020/
http://www8.lionsclubs.org/reports/5YearTrendReport/2019-2020/
http://www8.lionsclubs.org/reports/Cumulative/
http://www8.lionsclubs.org/reports/FamilyandWomenMembershipReports/
http://www8.lionsclubs.org/reports/ClubHealthAssessment/
http://www8.lionsclubs.org/reports/ClubHealthAssessment/
http://www8.lionsclubs.org/reports/SpecialtyClubsReport/
https://myapps.lionsclubs.org/
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Intercambio de ideas con el equipo distrital.  
 

Temas que se sugieren para el intercambio de ideas: 
1. ¿Qué medidas se pueden tomar para formar clubes nuevos, reclutar socios nuevos y retener a los 

socios existentes?  

2. ¿Cómo se asegurará nuestro equipo de que los clubes están realizando actividades de servicio y 
presentando informes del número total de personas a las que se ha servido? 

3. ¿Cómo garantizará nuestro equipo que los clubes ofrezcan una orientación oportuna y efectiva a los 
socios nuevos? 

4. ¿Cómo reconocerá nuestro equipo a los socios nuevos y existentes en las convenciones del distrito? 

5. ¿Cómo identificará nuestro equipo las oportunidades para apoyar a los clubes en dificultades? 

  

 

Acceso a herramientas y programas importantes para apoyar al distrito. 
 

Recursos importantes: 
1. Constitución de clubes 

Una a los miembros de la comunidad, deles la oportunidad de marcar la diferencia y permítales 
ver lo mucho que se puede conseguir cuando se constituye un club de Leones nuevo. 
Encontrará más información sobre los pasos a seguir para constituir un club en el enlace de 
arriba. La capacitación de Desarrollo de Clubes Nuevos está disponible en el Centro Leonístico 
de Aprendizaje. 

 
2. Tipos de afiliación 

Desde la afiliación estudiantil y familiar hasta clubes especializados y universitarios, nuestros 
socios representan todas las culturas, orígenes y generaciones. Revise los tipos de afiliación 
disponibles para saber cuál se ajusta mejor a las necesidades de cada socio potencial. 
 

3. Oportunidades de financiación 
¿Ha considerado su distrito solicitar las subvenciones disponibles como son la Subvención de 
Aumento de Socios y la Subvención de Relaciones Públicas? La financiación es limitada, solicite 
con anticipación cuanto antes.  
 

4. Informes de servicio 
Considere actividades de servicio de todo el distrito u otras formas de alentar a los clubes a 
realizar actividades de servicio interesantes. ¿Saben los clubes de su distrito cómo usar MyLion 
y conocen los beneficios de presentar informes? 
 

5. Liderato y aprendizaje 
Ayude a los clubes a descubrir formas nuevas de tener un gran impacto en la comunidad y 
garantizar que los socios sientan un gran orgullo por el efecto directo de su servicio con recursos 
como la Evaluación de necesidades de la comunidad, la Iniciativa Clubes de Calidad , y la 
Orientación para nuevos socios. Encontrará estos y muchos otros recursos similares aquí y en la 
página de Mejorar la calidad de los clubes de Leones. 
Asegúrese de que todos los Leones Orientadores estén certificados y que los líderes de club y 
zona estén preparados. 
Aliente a los Leones a completar cursos adicionales en línea en el Centro Leonístico de 
Aprendizaje y a asistir a la capacitación presencial que ofrece el distrito. 
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https://lionsclubs.org/es/resources-for-members/resource-center/start-a-new-club
https://myapps.lionsclubs.org/
https://myapps.lionsclubs.org/
https://lionsclubs.org/es/join/club-and-membership-types
https://lionsclubs.org/es/join/club-and-membership-types
https://lionsclubs.org/es/start-our-approach/grant-types/membership-development-grants
https://lionsclubs.org/es/start-our-approach/grant-types/membership-development-grants
https://www.lionsclubs.org/es/start-our-approach/grant-types/public-relations-grants
https://www.lionsclubs.org/es/service-reporting
https://temp.lionsclubs.org/SP/pdfs/WhyReportService.pdf
https://www.lionsclubs.org/es/v2/resource/download/81796176
https://www.lionsclubs.org/es/resources-for-members/resource-center/club-quality-initiative
https://lionsclubs.org/es/node/771
https://www.lionsclubs.org/es/resources-for-members/resource-center/club-membership-chairperson
https://www.lionsclubs.org/es/resources-for-members/resource-center/improving-club-quality
https://www.lionsclubs.org/es/resources-for-members/resource-center/guiding-lion-program
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Al finalizar el Seminario para PVGD / GED en febrero, se le pedirá al equipo de su distrito que se 
comprometa con el siguiente plan de acción para apoyar el enunciado meta siguiente. Se ofrecerá 
más información sobre cómo trabajar con el Coordinador de LCIF durante la sesión de LCIF en la 
capacitación del Distrito Múltiple. 
 

Enunciado de meta:  
Para finales del año fiscal 2020-2021, nuestro distrito apoyará a LCIF en sus 
esfuerzos por lograr la meta de recaudación de 300 millones de dólares de la 
Campaña 100. 
 
 
 

Plan de acción:  
Medidas que se sugieren para ayudar al equipo distrital a alcanzar esta meta y crear un plan de acción. 

 

 Apoyaré las metas de recaudación de fondos de mi distrito y trabajaré en estrecha colaboración 

con el coordinador de LCIF del distrito para asegurar que nuestro distrito alcance dichas metas, 

y me informaré sobre los posibles premios que hay disponibles para nuestro distrito por 

proporcionar un apoyo excepcional a LCIF y a la Campaña 100. Obtenga más información 

sobre premios y reconocimientos aquí. 
 

Dirigiré con el ejemplo, pidiendo a mi club que fije una meta de apoyo a la Campaña 100 y 

LCIF; incluiré a LCIF y la Campaña 100 en mis presentaciones y charlas en todo el distrito; haré 

una donación personal o me aseguraré de que mi club participe; e invitaré al coordinador de 

LCIF del distrito y / o al coordinador de LCIF del club a dar presentaciones periódicas en el club. 
 

Me aseguraré de que en cada reunión del gabinete se destine cierto tiempo para que el 

coordinador de LCIF del distrito pueda presentar un informe actualizado y me aseguraré de que 

en la convención de distrito se asigne tiempo para una presentación / seminario de la Campaña 

100 y LCIF y haya espacio para un puesto de información sobre LCIF. También programaré 

reuniones periódicas o llamadas telefónicas con el coordinador de LCIF del distrito fuera de las 

reuniones del gabinete. 
 

Trabajaré con el coordinador de LCIF del distrito para educarme sobre las oportunidades de 

subvenciones de LCIF disponibles en mi área, especialmente las subvenciones de Impacto en 

la Comunidad para Distritos y Clubes, y alentaré a mi distrito a emprender proyectos que 

podrían ser financiados con una subvención de LCIF. Obtenga más información sobre las 

oportunidades de subvenciones aquí. 
 

Mi gabinete se asegurará de que las donaciones importantes, como son las de los donantes de 

cantidades considerables y extraordinarias, los clubes modelo y los clubes 100/100 sean 

reconocidos en las funciones públicas que se lleven a cabo en el distrito. 

https://lionsclubs.org/es/give-how-to-give/other-recognition-programs
https://lionsclubs.org/es/start-our-approach/grant-types
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Para las metas distritales de 2020-21, los equipos de distrito y distrito múltiple tienen la opción de crear metas 
únicas E.M.A.R.T. y planes de acción.  

 

META DEL DISTRITO MÚLTIPLE: Conectarse con el equipo del DM para analizar si se ha creado una meta 
E.M.A.R.T. para su distrito. Al finalizar el Seminario para PVGD / GED en febrero, reunirse con el equipo distrital 
para discutir y crear un plan de acción que apoye la meta del DM. 

META DISTRITAL: Si el equipo de su distrito decide crear una meta E.M.A.R.T. específica para las necesidades 
del distrito, trabajar con el equipo para completar los siguientes pasos de acción. 

 

 
 

Medidas:  
Medidas que se sugieren para ayudar al equipo distrital a crear una meta E.M.A.R.T. y un plan de acción. 

 

• En caso necesario, consultar el módulo de Fijación de metas en el Centro Leonístico de Aprendizaje. 
• Revisar y analizar las necesidades de servicio, aumento de socios y liderato del distrito.  
• Trabajar con el equipo distrital para crear una meta E.M.A.R.T. que se haya fijado. 
• Al finalizar la sesión de Lograr las metas del seminario, trabajar con el equipo distrital para crear un plan 

de acción que apoye la meta E.M.A.R.T. que se haya fijado. 
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