
MI CLUB Mi familia
Estamos en BUENA compañía. Nos divertimos EN
nuestros clubes, y cuando conocemos a otros compa-
ñeros Leones por primera vez, les tratamos como 
FAMILIA.



Recibir bien a
NUEVOS SOCIOS
El desarrollo satisfactorio a largo plazo se
logra haciendo que los socios participen,
inspirándoles orgullo y tratándoles como
familia. Participación + estimación + aten-
ción al socio + atmósfera familiar = éxito
del club. Juegue su parte en esta ecua-
ción usando la lista de control siguiente
cuando dé la bienvenida a nuevos socios
a la familia de los Leones:

�� ¿HE HECHO QUE LOS NUEVOS 
SOCIOS SE SINTIERAN 
BIENVENIDOS? 

• Sonría y diga hola
• Proporcione orientación eficaz para

que sepan cómo funciona el club y
se sientan cómodos participando



��  ¿LES HE DADO RESPONSABILIDADES?
• Pida que participen desde el 

primer día
• Pídales que se unan a un comité
• Haga que comiencen a trabajar en

un proyecto de servicio

��  ¿HE VALORADO SUS CONTRIBUCIO-
NES Y RESPETADO SUS IDEAS?

• Pídales ideas y escuche lo que 
tengan que decir

• Lleve a la práctica una de sus
ideas 

��  ¿LES HE HECHO SENTIR COMO 
MIEMBROS DE LA FAMILIA?

• Tráteles como trataría a cualquier
otro socio, con respeto mutuo

• Haga que participen asiduamente



TAM-101 SP 3/11


